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Le vide de la Finance
hispanophone

CreditoBueno.com et CriptoPesos.com couvrent le crédit et la crypto pour les
65,5 millions d’Américains hispanophones et environ 300 millions d’internautes
latino-américains que I'édition Finance anglophone par défaut ignore
largement.
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o1 — Le marcheé.

Saturé — mais seulement aux endroits évidents.

Les finances personnelles en anglais sont saturées : plus de 8 000 publications se disputent le
seul crédit et prét aux Etats-Unis, avec NerdWallet, Bankrate, Credit Karma, LendingTree et
ConsumerAffairs absorbant I'essentiel de la demande organique. Le c6té hispanophone de ce
méme marché ne ressemble en rien a cela. Moins de 400 sites dédiés aux finances du
consommateur en espagnol desservent environ 63 millions d'Hispaniques américains
représentant plus de 2,5 billions de dollars de pouvoir d'achat, et la plupart sont des satellites
traduits et a contenu mince de marques anglophones. Cété crypto, la couverture anglophone est
dominée par CoinDesk, CoinTelegraph, Decrypt et The Block — tandis que la crypto LATAM, bien
que I'Argentine, le Brésil, le Mexique et la Colombie figurent parmi les 10 premiers marchés
d'adoption mondiale, compte moins de 150 médias éditoriaux sérieux en espagnol. Domaines
dominants dans les deux segments : comparaison de cartes et préts, couloirs de stablecoins et
de remises, avis sur les plateformes d'échange, explications réglementaires et éducation
financiére personnelle.

Ou s’insere CreditoBueno.com + CriptoPesos.com.

Il s'agit d'une paire financiére panhispanique construite autour de deux des verticales a plus forte
intention sur l'internet hispanophone : le crédit américain (CreditoBueno) et la crypto LATAM
(CriptoPesos). Le bassin d'acheteurs est concret : néobanques américaines ciblant les dépots
hispaniques (Chime, Current, Welcome Tech), fintechs de construction de crédit (Self, Kikoff,
Petal), plateformes d'échange LATAM (Bitso, Lemon, Ripio, Mercado Bitcoin), émetteurs de
stablecoins poursuivant le volume des remises, et opérateurs fintech Série A-C qui ont besoin
d'un top-of-funnel en espagnol qui se positionne. Les deux domaines couvrent ensemble toute la
vie financiére d'un adulte hispanophone — de I'établissement du crédit américain au transfert de
valeur transfrontalier en actifs numériques — dans une catégorie ou le playbook anglophone ne
se traduit tout simplement pas.

Les propositions de valeur uniques de Pillar.

Mots-clés espagnols en correspondance exacte avec un volume de recherche mensuel de
plusieurs dizaines de milliers — « crédito bueno » et « cripto pesos » sont des requétes réelles,
pas des inventions de marque.
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Portée panhispanique : une colonne éditoriale qui monétise sur le marché hispanique américain
et toutes les grandes économies LATAM sans retraduction.

Deux des verticales financiéres au CPM le plus élevé — crédit et crypto — sans concurrence
frontale avec les acteurs anglophones établis pour les mémes impressions.

Défendable face aux concurrents générés par IA : le contenu financier en espagnol exige une
spécificité réglementaire (CFPB, CNBV, CNV, Banxico) que les LLM génériques traitent mal.

Economie d'affiliation et de génération de leads qui fonctionne déja en anglais — cartes de
crédit, préts, inscriptions sur plateformes — transposée sur un marché avec 10 fois moins de
concurrence.

Une paire naturelle de vente croisée : le méme foyer qui épargne pour son crédit américain
envoie de I'USDC a sa famille au Mexique, en Colombie ou en Argentine.

La Finance en espagnol est la catégorie la plus structurellement sous-construite du web ouvert.
Les fintechs américaines publient d'abord en anglais et traduisent leurs pages marketing aprés
coup. Les banques latino-américaines publient un contenu mince et transactionnel, concu pour
la conformité, pas pour les lecteurs. Des éditeurs indépendants de Finance en espagnol existent,
mais rarement a I'échelle éditoriale. Pillar exploite CreditoBueno.com et CriptoPesos.com a
I'intérieur de ce vide.

CreditoBueno.com couvre le crédit et la finance personnelle — scores, cartes, préts, stratégie de
dette, budget des ménages — écrit pour les lecteurs hispanophones au Mexique, en Colombie,
en Argentine, en Espagne et sur le marché hispanique américain. CriptoPesos.com couvre la
crypto — actifs, portefeuilles, réglementation, contexte dénominé en pesos — pour le méme
lectorat. Les deux fonctionnent sur I'ossature de couverture éditoriale de Pillar Studio.

o> — Le contexte macro dans lequel s’inscrit la
catégorie

L'e-commerce en Amérique latine croit de 12,2 % en glissement annuel, en route pour passer
d'environ 769 milliards de dollars a plus de 1000 milliards. La région compte 3 069 fintechs
actives, en hausse de 340 % depuis 2017. MercadoLibre a franchi les 100 milliards de dollars de
capitalisation boursiére. Pix, au Brésil, est devenu I'un des plus grands réseaux de paiement en
temps réel au monde. Ce ne sont pas des chiffres a venir. C'est I'environnement opérationnel
actuel des lecteurs que servent CreditoBueno.com et CriptoPesos.com.
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Dans cet environnement, I'écart entre l'activité financiére et la couverture éditoriale de la Finance
en espagnol est énorme. Les lecteurs effectuent des transactions, empruntent, investissent et
adoptent la crypto plus vite que la couche éditoriale n'est construite. C'est dans ce vide que Pillar
opére.

o3 — CreditoBueno.com — la couche crédit

Le comportement de crédit en Amérique latine et sur le marché hispanique américain est distinct.
L'adoption du paiement différé est plus élevée. La littératie du score de crédit est plus faible. Les
transferts d'argent transfrontaliers et le crédit informel sont courants. Un lecteur qui cherche des
conseils pour batir un dossier de crédit au Mexique n'est pas servi par la traduction d'un blog de
crédit américain — les institutions, les réglementations, les modéles de scoring et le cadrage
culturel de la dette sont tous différents.

CreditoBueno.com publie une couverture congcue pour ce lecteur. Les citations proviennent de
régulateurs financiers régionaux, d'institutions nommées et de sources d'autorité en langue
espagnole. Le standard éditorial est identique a celui des propriétés Finance anglophones de
Pillar. L'audience, non.

o — CriptoPesos.com — la couche crypto

L'adoption de la crypto en Amérique latine est I'une des histoires a plus haute vélocité de la
région. L'Argentine, le Brésil, le Mexique et la Colombie figurent régulierement dans les
classements mondiaux d'adoption. Les stablecoins fonctionnent comme des véhicules d'épargne
dans les économies inflationnistes. Le contexte crypto dénominé en pesos et en réais est
quelque chose que la presse crypto anglophone ne produit pas en profondeur.

CriptoPesos.com couvre ce terrain. Guides de portefeuilles, comparaisons de plateformes
d'échange, mises a jour réglementaires des autorités mexicaines et espagnoles, et explicatifs
cadrés dans les monnaies que les lecteurs utilisent réellement. Méme ossature que
CreditoBueno.com. Méme standard éditorial. Un lecteur différent et un ensemble de questions
différent.
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05— Pourquoi les marques passent par cette
couche

Une fintech américaine qui s'étend au Mexique, une néobanque latino-américaine qui acquiert
au-dela des frontiéres, un produit de transfert d'argent visant le marché hispanique américain,
une plateforme crypto qui construit sa confiance en espagnol — toutes font face au méme
probléme. Leurs canaux propriétaires publient en anglais par défaut. Leur contenu en espagnol
est mince. Les lecteurs qu'elles veulent atteindre lisent déja des propriétés Finance en espagnol
qui ont gagné en autorité avant l'arrivée de la marque.

Pillar Authority Multi-Market place la couverture de marque sur ces propriétés —
CreditoBueno.com, CriptoPesos.com et I'empreinte plus large de Finance en espagnol opérée
par Pillar — avec la méme discipline éditoriale appliquée a chaque autre propriété du réseau.
Discovery fait remonter les propriétés appariées a l'audience et a l'intention exactes d'une
marque.

La catégorie Finance en espagnol se construit. C'est Pillar qui la construit.

o6 — Appliquez le meme playbook.

Chaque étude de cas ci-dessus partage la méme ossature opérationnelle : inventaire de
domaines premium, couverture éditoriale a I'échelle et citations qui se composent en autorité de
catégorie. Pillar opére cette ossature pour de nouveaux opérateurs chaque mois.

Trouver des propriétés Finance en espagnol —

07— Appliquer le méme modele.

Trouver des propriétés Finance en espagnol —
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